                                          

             Séquence :  3  Les habitations des hommes.
             Objectifs : Demander et donner des informations 
                                     pratiques . Parler des propriétés :
                                     qualités / défauts           
              Matériel : Poster 3 Page 50
              Séance :  2        1re semaine . 
Phase 3 : Appropriation et production
Faire rappeler les répliques.
Dialogue : 
 La scène se passe chez un agent immobilier. 

Mr Salim: Bonjour, est-ce que vous avez une maison à louer? L'agent immobilier: Oui, j'ai une seule maison de disponible actuel​lement. 

Mr Salim: Où est-elle située? 

L'agent: Au quatrième étage d'un immeuble, mais c'est au centre 

ville. 

Mr Salim: Y a-t-il un ascenseur? 

L'agent: Au 4e on n'a pas besoin d'ascenseur. D'ailleurs, c'est commode mais risqué. 

Mr Salim: Combien y a-t-il de pièces? 

L'agent: Trois pièces. Ce n'est pas assez vaste mais pas très cher. Mr Salim: Quel est le montant du loyer? 

L'agent: C'est deux mille dirhams par mois. 

Mr Salim: Y a-t-il l'eau et l'électricité? 

L'agent: Non, les compteurs n'existent pas. 

Mr Salim: Que dois-je faire? 

L'agent: Vous remplissez cet imprimé et vous l'adressez à la régie 

autonome. 

De quoi s'agit-il dans ce dialogue?

. Rappel des objectifs de communication véhiculés dans ce

dialogue.

. Faire jouer le dialogue par des apprenants.

. Proposer des situations et faire trouver des énoncés ou des

micro-dialogues. Les apprenants se mettent par groupes de

2 acteurs. Ils imaginent un petit dialogue, se répartissent

les répliques et viennent le jouer devant leurs camarades.
Exemples de situations à proposer:

Demander et donner des informations pratiques sur:

- un voyage,

- une excursion,

- un concours.
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